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JOAQUIM GONCALVES, DIRETOR COMERCIAL DA GESTORA DE FROTA, INDICA

“2016 foi o melhor ano de sempre para a Finlog”

0 ano passado foi o
melhor ano de sempre
para a Finlog, de acordo
com o diretor comercial
da gestora de frota dos
grupos Salvador Caetano
e Mapfre. “Registamos
um crescimento ao nivel
da producdo e gestao

de frota bastante acima
da média geral do
mercado. Gerimos um
parque superior a 11 mil
viaturas, das quais mais
de oito mil em regime de
renting”, explica Joaquim
Gongalves, em entrevista
a“Vida Econémica”. Em
relacdo a 2017, a nossa
fonte prevé que “sera

um ano de crescimento
moderado”.

AQUILES PINTO
aquilespinto@vidaeconomica.pt

Vida Econémica — Que balan-
co faz a Finlog do ano passado?

Joaquim Gongalves — 2016
revelou ser o melhor ano de sempre
para a Finlog. Registimos um cresci-

mento ao nivel da produgio e gestao
de frota bastante acima da média ge-
ral do mercado. Gerimos um parque
superior a 11 mil viaturas, das quais
mais de oito mil em regime de ren-
ting. Também no primeiro trimestre
do ano passado renovémos a nossa
imagem institucional, que comuni-
cdmos ao mercado, tratando-se de
um momento importante para a em-
presa, de projegdo externa dos nos-
sos valores e da ambigdo de servir os
clientes ainda melhor. Ao apresentar-
mos um novo logdtipo e um website
renovado quisemos mostrar que esta
era uma nova fase da vida da marca
Finlog e uma nova etapa de afirma-
G0 no mercado.

VE -
20177

JG — Estimamos que 2017 serd
um ano de crescimento moderado.
Mas continuamos otimistas e quere-
mos manter um posicionamento no
mercado baseado na proximidade e
confianga com o cliente. Iremos tam-
bém apostar no langamento de novas
campanhas, diferenciadas consoante
0 segmento a que se dirigem. E, aci-
ma de tudo, vamos prosseguir com
a nossa aposta na inOVﬂ;iO € na tec-
nologia, pois estes sio o fator-chave
para o sucesso do nosso negdcio.

Como perspetivam

VE - As empresas clientes es-
tao em processos de renovacdo de
frotas?

JG — Sim, as empresas conti-

nuam a renovar ciclicamente as suas
frotas. No entanto, o nimero de
vefculos por empresa/cliente dimi-
nuiu bastante em relagio ao perfodo
imediatamente anterior ao da crise
financeira que afetou o pafs e a gene-
ralidade dos agentes econémicos. O
mercado de gestdo de frotas estd hoje
a crescer a par e passo com o mer-
cado automével, que ainda se en-
contra numa fase de recuperagio de
volumes. E preciso ter em conta que
estes volumes ainda nao permitem a
renovagao do parque automével face
a0 envelhecimento que se deu nos
ultimos anos.

VE - Isto sempre com gran-
deracionalidade.

JG — As empresas tém
cada vez mais preocupa-
¢bes financeiras e ambien-
tais, levando os gestores
de frotas a alterar as suas
escolhas em termos de
caracterfsticas dos veicu-
los pretendidos. Com a
crise, as empresas passa-
ram a ter necessidade de
analisar todos os custos
ao detalhe e entidades
como a Finlog, através
dos servigos de renting e
da sua equipa de consul-
tores, foram os parceiros
ideais para as ajudar a
encontrar as melhores
solugdes. Isto corres-
pondeu a uma altera-

¢ao na tipologia dos modelos auto-
méveis preferidos para modelos mais
acessiveis.

VE - Ha evolugdo do mercado
dos particulares?

JG — O mercado particular é um
Segmentc em expansio progressiva,
embora represente ainda uma par-
cela reduzida no nosso volume de
negécios. O seu peso reflete-se so-

bretudo ao nivel do

g nimero de con-
ﬁy\ N tratos que vai
' aumentan-

\ do de ano
para ano. Na
Finlog,  que
nasceu
para

“Gerimos um parque superior a 11 mil viaturas”,
indica Joaquim Goncalves.

servir as grandes frotas, temos vindo
aacompanhar esta mudanca gradual.
Temos vindo a langar campanhas
comerciais dirigidas a segmentos
emergentes, mas com bastante futu-
ro, como ¢ o caso dos profissionais
liberais, empresdrios em nome indi-
vidual, PME e, claro, os particulares,
reforgando igualmente as equipas
comerciais que acompanham estes
segmentos.

VE - Cré que este podera vir
a ser “apenas’” mais um segmento
de mercado para as gestoras de
frotas no futuro?

JG — Estamos em crer que serd
mais um segmento, com caracterfs-
ticas e especificidades préprias e que
terd de ser trabalhado de forma di-
ferente das grandes e médias frotas.
As geragbes mais novas j4 encaram
o automével como uma ferramenta
de mobilidade e nio fazem questio
na sua propriedade. Esta era uma
barreira tradicional ao renting, que
tende a esbater-se. E verdade que
em termos de produgio global a
principal fatia do negécio continua
concentrada no renting para gran-
des frotas. Mas, em termos de nu-
meros de contratos, 0 mapa comega
a mudar. No futuro, prevemos que
tanto os clientes particulares como
os profissionais liberais e os empre-
sdrios em nome individual, a par
das pequenas empresas, se assumam
como um segmento relevante para o

negdcio da Finlog.
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Mesa-redonda “Vida Econémica’” no Neya Lishoa Hotel

Mobilidade e tecnologia
sao 0 grande desafio
para o setor do renting
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LeasePlan fez simulacdo para a “Vida Econémica” Joaquim Gongalves, diretor

comercial da gestora de

Renda mensal de viatura frota, indica LeasePlan
em renting entre 325 “2016 foi o Portugal
e 1013 euros melhor ano atinge marca
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—_— ) de sempre de 104 mil
. &r para a viaturas
_ Finlog” sob gestao

Sérgio Ribeiro, CEO do importador da marca, afirma

Pedro Pessoa, diretor comercial da LeasePlan, prevé L

Miguel Ribeiro, responsavel pela area de

renting, indica
;’féé “Carteira

Hyundai Portugal Q

= Volkswagen S, Y
= _ abordagem

b Fleet Serwcoes ao setor

Zx cresceu 70% empresarial

em 2016” ...
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